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BEYOND CONVENTIONS
ERNESTO ROMEU ARMENGOL Presidente

Estimados socios,
La nueva Junta de Club de Golf Terramar ha cumplido el primer 
año de mandato, en el que hemos ido intensificando nuestra políti-
ca de comunicación a los socios. Nos parecía importante, por este 
motivo, mantener esta revista anual de la que ahora os presentamos 
una nueva edición. Es un eficiente vehículo para facilitaros toda la 
información sobre lo que sucede en el Club. Con esa misma finali-
dad informativa respondo en este número a una amplia entrevista 
sobre la actualidad de Terramar.

Iniciamos hace un año esta nueva etapa con enorme ilusión, 
conscientes de la responsabilidad que supone marcar los pasos del 
futuro de Terramar, un Club extraordinario con una historia ya 
casi centenaria. Por ello, el mensaje más im-
portante que quería transmitir en mi primera 
carta editorial es el sentimiento que todos los 
miembros de la Junta compartimos de profun-
do agradecimiento a los socios por vuestra con-
fianza y por el apoyo que hemos ido recibiendo 
a lo largo del año; un apoyo moral que se ha 
concretado además en numerosas propuestas, 
ideas e iniciativas.  Siempre digo que presidir 
un Club como éste en estas condiciones es un 
inmensa suerte y privilegio.

Durante este año, hemos tenido que enfren-
tarnos a algunas adversidades sobrevenidas a las 
que ha habido que buscar una rápida solución, 
como las incursiones nocturnas de los jabalíes, 
que obligaron a asegurar el perímetro del cam-
po. Otras amenazas, en cambio, no han hecho 
más que ratificar los buenos cimientos sobre los que se asienta nues-
tro trabajo, gracias a la labor realizada por la Junta que lideró el 
Presidente Gassó. Me refiero en concreto al problema de la sequía, 
que ha puesto en el punto de mira social a los campos de golf en 
España. La fortuna de contar con la conexión con la depuradora –
fruto de una tenaz gestión de Josep María Gassó en un largo proce-
so técnico y administrativo– y su compromiso con la sostenibilidad 
–que convirtió el nuestro en un campo modélico que cuenta con el 
prestigioso sello Biosphere– nos está ahorrando ahora numerosos 
disgustos.

Nuestra misión, como Junta, debe ser la de seguir cimentando 
con nuestra gestión e iniciativa el futuro de Terramar para allanar 
el camino de quienes nos releven.

Atentamente,

Benvolguts socis,
La nova Junta de Club de Golf Terramar ha complert el primer 
any de mandat, en què hem anat intensificat la nostra política de 
comunicació als socis. Ens semblava important, per aquest motiu, 
mantenir aquesta revista anual de la que ara us presentem una nova 
edició. És un eficient vehicle per facilitar-vos tota la informació 
sobre el que succeeix al Club. Amb aquesta mateixa finalitat in-
formativa responc en aquest número a una àmplia entrevista sobre 
l’actualitat de Terramar.

Vam iniciar fa ara un any aquesta nova etapa amb una enorme 
il·lusió, conscients de la responsabilitat que suposa marcar els pas-
sos del futur de Terramar, un Club extraordinari amb una histò-

ria ja gairebé centenària. Per això, el missatge 
més important que volia transmetre a la meva 
primera carta editorial és el sentiment que tots 
els membres de la Junta compartim de profund 
agraïment als socis per la vostra confiança i pel 
suport que hem anat rebent al llarg de l’any; 
un suport moral que s’ha concretat a més a 
més en nombroses propostes, idees i iniciatives. 
Sempre dic que presidir un Club com aquest 
en aquestes condicions és una immensa sort i 
privilegi.

Durant aquest any, hem hagut d’enfron-
tar-nos a algunes adversitats sobrevingudes a 
les què calia buscar una ràpida solució, com 
les incursions nocturnes dels porcs senglars, 
que van obligar a assegurar el perímetre del 

camp. Altres amenaces, en canvi, no han fet 
res més que ratificar els bons fonaments sobre els quals s’assen-
ta la nostra feina, gràcies a la tasca realitzada per la Junta que va 
liderar el President Gassó. Em refereixo en concret al problema 
de la sequera, que ha posat al punt de mira social als camps de 
golf a Espanya. La fortuna de comptar amb la connexió amb la 
depuradora –fruit d’una tenaç gestió de Josep Maria Gassó en 
un llarg procés tècnic i administratiu– i el seu compromís amb 
la sostenibilitat –que va convertir el nostre en un camp modèlic 
que compta amb el prestigiós segell Biosphere – ens està estalviant 
ara nombrosos disgustos.

La nostra missió, com a Junta, ha de ser la de continuar fona-
mentant amb la nostra gestió i iniciativa el futur de Terramar per 
aplanar el camí dels què ens rellevin.

Atentament,

EDITORIAL

ERNESTO ROMEU ARMENGOL President

CLUB DE GOLF TERRAMAR
Carretera del golf, s/n 08870 Sitges (Barcelona) 
Tfno. 938 94 05 80.  www.golfterramar.com
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AÑOS DE TRIUNFOS

La saga de triunfos comenzó en 2022, año en el que el equipo del Club, 
formado por Marià Ayora, Juan Antonio Bragulat, Paola Sánchez-
Mora, Genís Alberti, Erik Hedberg y Ernesto Giralt Balasch, se pro-
clamó campeón de Catalunya Interclubs Absoluto de la FCGolf. Fue 
el 27 de noviembre en Raimat Golf, tras acumular un total de 520 
golpes, siete menos que el el segundo clasificado RCG El Prat. 

También en 2022, Genís Albetí, Juan Antonio Bragulat, Erik 
Hedberg, José Mª Durán Carasso e Ignacio de Pineda consiguieron un 
meritorio  bronce en el Campeonato de España Interclubs Absoluto.

En ese mismo mes de noviembre de 2022, Terramar se pro-
clamó también campeón del 
Catalunya Interclubs Senior 
de la FCGolf al dominar las 
dos jornadas de competición 
en el juego por parejas y ad-
judicarse el título, jugando en casa. Los campeones fueron en esta 
ocasión, William Gadja, Jorge Rubio, Mª Carmen Florán, Philippe 
Bach, Eduardo de Pineda y Alberto Bel. 

Con Miguel Pérez-Rosales como capitán, Pedro Castellet, Carmen 
Valls-Taberner, María Mustera, Alicia Noguer, Inmaculada Ferret, 
Fiorella Pirotto, Ariana Mateu, Giovanna Montaño, Mª Dolores 
Laforet, Elena Sola, Tracey Tillstrand, Ilona Van Huijstee, Javier Bel, 

Los jugadores del Club de Golf Terramar viven una formidable racha de éxitos en 
las competiciones. De hecho, nunca –en la casi centenaria historia de nuestro Club– 
se habían alcanzado tantas victorias.

NUNCA –EN NUESTRA HISTORIA YA CASI CENTENARIA– 
TANTOS JUGADORES SOCIOS DE CLUB DE GOLF 
TERRAMAR HABÍAN ALCANZADO UN ÉXITO SEMEJANTE 
EN LAS COMPETICIONES.

LOS CAMPEONES DEL TERRAMAR
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competiciones en las que participan 
los socios del Club. 

Carmen Valls-Taberner, Maria 
Mustera, Alicia Noguer, Inmaculada 
Ferret, Fiorella Pirotto, Ariana 
Mateu, Giovanna Montaño, Mª 
Dolores Laforet, Elena Sola, Tracey 
Tillstrand, Raquel Marquez, Irene 
Gonzalez, Javier Bel, Alfonso Garcia, 
Ernesto Romeu, Mariano Ayora 
Esquirol, Ronald Guerin, Carlos 
Sauret Bonino, Lennart Hedberg, 
Fabien Leurent, Iván Galofré, 
José Manuel Castellví y Joan Pere 

LOS CAMPEONES DE TERRAMARAÑOS DE TRIUNFOS

Alfonso García Alonso, Mariano Ayora, 
Ronald Guerin, Carlos Sauret, Lennart 
Hedberg, Iván Galofre, Jose Manuel 
Castellvi, Juan Carlos Giralt, Philippe 
Bach, y Joan Pere Morera fueron los 
campeones del SIC 2022.

Y, finalmente en 2022, el equi-
po catalán que ganó el Cuadrangular 
Amateur de 2022, contontaba con 
Genís Albertí Quinlan, quien, además, 
se proclamó el pasado año campeón en 
el Club de Golf Terramar. 

Pero, también este 2023 está sien-
do un año de grandes éxitos en las 

Izquierda, equipo femenino del Club 
tras ganar “ la Leguilla”. Abajo, equipo 
ganador del Campeonato de Cataluña 
Interclubs Senior 2022. 

Derecha, Marià Ayora y  Juan Fradera. 
Abajo, Juan Leach y Jorge Rubio, ga-

nadores del Campeonato de España 
Dobles Senior de 2022.
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Morera, capiteaneados por Pedro Castellet, han sido los cam-
peones del SIC 2023. 

Club de Golf Terramar, ha conquistado igualmente este año 
la 49º edición del Interclubs Femenino de Catalunya, conocido 
popularmente como ‘la Liguilla Femenina’. El equipo lo han for-
mado Tracey Tillstrand, Raquel Márquez, Ariana Mateu, Fiorella 
Pirotto, Alicia Noguer, Maria Mustera, Inmaculada Ferret, Elena 
Solá, Mª Carmen Florán, Mª del Mar Astruells Pujol, Giovanna 
Montaño, Beatriz Aizpún, Mónica Blanch, Ilona Van Huijstee, 
Sofía Capo Solá y Mª Dolores Laforet. 

El pasado 18 de junio, el equipo femenino del Club de 
Golf Terramar se ha proclamó campeón de 27º Torneo 
Cuadrangular de Cataluña, en el que han participado un total 
de 18 equipos catalanes. Lo hizo en la última y decisiva jornada, 

disputada en el Club de 
Golf Barcelona. Nuestro 
equipo estaba forma-
do por Coral Retamero, 
Marina Desvalls, Irene 
González Redondo, Án-

geles Ballesté, Mª Ángeles Ferrer Rovira, Mª José De Castellví, 
Gloria Cabot, Itziar Araluce y Nelia Elhombre Rovira. 

Y el más reciente de los éxitos, de un equipo del Club de 
Golf Terramar ha sido en el Campeonato de España Interclubes 
Masculino, al conseguir el segundo puesto entre los 16 parti-
cipantes, tras disputar una ajustada y emocionante final ante 
R.C.G Castiello. El equipo de Terramar estuvo integrado ini-
cialmente por Tonny Aizpún, Josito Durán, Erik Hedberg y 

EL NIVEL DEL EQUIPO DE PÁDEL DE TERRAMAR SE VA 
CONSOLIDANDO. EN 2022 ASCENDIERON A LA 3ª 
CATEGORÍA Y ESTE AÑO CASI SUEBEN A LA 2ª, UNA 
META QUE ESPEREMOS QUE LOGREN ESTE AÑO.

Marià Ayora. En los partidos del sába-
do y domingo, Ignacio de Pineda sus-
tituyó a Tonny Aizpún, como ya estaba 
previsto de inicio.

Nuestra campeona Míriam Ayora 
ha sido nuevamente la vencedora del 
Campeonato de Catalunya Absoluto 
2023, en el que Juan Fradera consi-
guió un valiosísimo tercer puesto. Jorge 
Rubio y Juan Leach, que se proclamaron 
vencedores en el Campeonato de España 
Dobles Senior 2022 ha finalizado la edi-
ción de este año en la quinta plaza y, por 
su parte, Jorge Rubio ha conseguido una 
meritoria octava plaza en la categoría de 
individuales del Campeonato de España 
Senior Masculino 2023.

También el equipo de pádel del Club 
va adquiriendo nivel en las competicio-
nes y, en octubre de 2022, consiguió as-
cender de 4 ª a 3ª categoría. Este año 
han realizado una gran temporada que-
dando segundos de grupo y llegando al 
play off para subir a 2ª, pero perdieron 
en las semifinales, y finalmente no lo-
graron subir. Esperemos que lo consi-
gan este año y proporcionen al Club en 
el futuro tantas alegrías como el golf.

Izquierda, Miriam Ayora durante la última edición del Ldies. Derecha, equipo de pádel del Terramar.

Propiedades exclusivas en Sitges. Venta y alquiler.
Núria Mir (Manager) API 3921 · AICAT 4679
Calle Bòvila, 1. Sitges. ·  www.sitgeshouse.es · 

Tel. 93 853 2919 · 610 111 999

The leading real estate
experts in Sitges!
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Sabía que no lo iba a tener fácil para proclamarse campeón: 
se enfrentaba en la final a Jorge Rubio, con quien se proclamó 
campeón en el dobles del Club del año pasado: “Jorge venía de 
haber ganado en semis con -5 y yo tenía una presión extra al haber 
perdido la final del año pasado”. Fue un partido bastante igua-
lado. De hecho, empataron 8 de los 9 primeros hoyos. Pero, 
“tuve la suerte de ganar el 16, saliendo 2up a falta de dos hoyos; 
y, finalmente, ¡gané el partido en el 17!”.

Entre 2008 y 2016, Juan Antonio jugó a nivel profesional. 
Después estuvo cinco años sin dedicarse, hasta que pasó a ama-

CAMPEÓN DE TERRAMAR 2023

“LA FINAL CONTRA JORGE RUBIO ME HACÍA ESPECIAL 
ILUSIÓN, PORQUE JUSTO EL AÑO ANTERIOR HABÍAMOS 
GANADO JUNTOS EL DOBLES DEL CLUB.”

JUAN ANTONIO BRAGULAT

teur y volvió a disfrutar con la competi-
ción. “Desde entonces, no sigo una rutina, 
me escapo cuando tengo un hueco e intento 
jugar los campeonatos sociales siempre que 
puedo”. Ahora lo que desea Juan Antonio 
es poder jugar en Terramar en los equipos 
–“no es fácil debido al nivel que hay”– y 
poder inculcar la pasión por el golf a su 
hijo  –“ojalá algún día ganemos juntos el 
padres e hijos”–. 

“REALMENTE, NO ME ESPERABA QUE FUESE CAPAZ DE GANAR 
EL CAMPEONATO DEL CLUB. VERME EN EL CUADRO 

DE HONOR ES TODO UN SUEÑO PARA MI.”

Es la campeona del Club más joven.  
Se proclamó campeona contando con 
sólo 12 años. Su rival en la final fue nada 
menos que la experimentada Mª Carmen 
Florán. “La vi jugando como una profesio-
nal: hizo cinco birdies en una vuelta, algo 
que yo nunca había visto. Pensé que no 
tendría ninguna opción, pero me encontra-
ba muy bien y salió mi mejor juego, si no 
hubiese sido imposible ganarle”.

Le encantan los match play, “ya que estás al 100 % no te da tiem-
po de despistarte, algo que  ocurre con frecuencia”. 

Ahora, el sueño de Ioana –que estudia 2º de la ESO– es “en-
trar en la Selección Española y jugar la Solheim Cup.” Para ello, se 
entrena con entusiasmo dos horas cada día y suele competir casi 
todos los fines de semana.

Ioana es socia de Terramar desde hace dos años, “pero había 
jugado anteriormente bastante ya que solíamos ir a Sitges para el 
verano. En Terramar fue donde jugué por primera vez los 18 hoyos 
con siete años”.

IOANA GARCÍA TRIFÚ

CAMPEONA DE TERRAMAR 2023
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CUADRO DE GANADORES

   CAMPEÓN DEL CLUB 2023: Juan Antonio Bragulat
   CAMPEONA DEL CLUB 2023: Ioana García

CAMPEONATO DEL CLUB INFANTIL 2023

Masculino: 
José Durán Piera
Femenino: 
Iona García Trifú 

CAMPEONATO DEL CLUB DOBLES 2023

Campeonas scratch damas: 
Nieves Durán Piera & Miriam Ayora Gómez 136 golpes   
Campeones scratch caballeros: 
Marià Ayora Gómez & Ignacio de Pineda L. 139 golpes  
Campeones hándicap indistinto
José Mª Durán Carasso & José Mª Durán P. 132 golpes
Campeones scratch senior indistinto
Carlos Armengol Rofes & Carlos Aizpún S. 157 golpes

CAMPEONATO SÉNIOR DEL CLUB 2023

Campeón del Club Senior: 
Juan Leach.   
Subcampeón del Club Senior: 
Philippe Bach   
Campeona del Club Senior:
Raquel Márquez 
Subcampeona del Club Senior:
Blanca Palau
Campeón del Club Supersenior:
Ronald Guerín    164 golpes
Campeona del Club Supersenior:
María Mustera    165 golpes
1er clasificado handicap:
Albert Fradera    142 golpes
1ª clasificada handicap:
María Mustera    139 golpes

XI TORNEO DE VERANO TERRAMAR

Categoría Indistinta Inferior (Hasta Hcp. 16,5)
Campeón: 
Joan Pere Morera Castell (Hcp 13,9). 43 Puntos
2º Clasificado: 
Jose Mª Poveda (Hcp 12,4) 42 Puntos

Categoría Indistinta Superior (A Partir De Hcp. 16,6)
Campeón: 
Guillermo De Delás Pares (Hcp 25,6) 44 Puntos

2º Clasificado: 
Pablo Marmol (Hcp 30) -> 41 Puntos
Campeón Scratch Indistinto: 
Jorge Rubio Rivero. 40 Puntos
Campeón Menor 18 Años Indistinto:
Alex Echevarria Balasch (Hcp. 8,8). 39 Puntos
Campeón Senior Indistinto 
Sandra Roselló. 42 Puntos

Premios Especiales En Los Pares 3
Hoyo 3 Luis Roger Echevarria. 0,46 Metros
Hoyo 7 Juan Muñoz Pérez. 1,64 Metros
Hoyo 11 George Young Casanova 1,63 Metros
Hoyo 17 Emilio Villodres Ramos 0,98 Metros

Premio al driver más centrado Hoyo 9:
Ganador: Alejandro Chivite Ruiz
Ganadora: Belén Gracia Forcén

IX OPEN DEL MEDITERRANEO MID-AMATEUR 
Y SENIOR FEMENINO

Subcampeona Mid Amateur: 
Valeria Biarge (74 – 72 =146)
Campeona Mid Amateur: 
Marta Trillo (72 – 68 =140)
Subcampeón Mid Amateur: 
Alvaro Guerin (73 – 70 =143)
Campeón Mid Amateur: 
Joel Ramirez (68 – 75 =143). Victoria en el 2º Play Off
Subcampeona Senior: 
Cristina Jover (84 – 82 =166)
Campeona Senior: 
Raquel Márquez (80 – 85 =165)
Mejor +60 Scratch Indistinto: 
Josep Mª Ballestero (83 – 83 =166)
Mejor Hcp Indistinto: 
Mario Germán Salamanca (73 – 67 =140)
Mejor Hcp Senior Indistinto: 
Carlos Sauret (69 – 73 =142)
Campeón Equipo Copa Clubs: 
Club De Golf Vallromanes: Marta Trillo, Roger Montañola,
Franc Gongora y Laia Pasquina. 438 (72 – 73 – 76 / 68 – 73 – 76)

• Edificios de viviendas, oficinas, hoteles,...

• Superficies entre 1.000 y 8.000m2

• No importa situación arrendaticia

Tel. 610 24 56 55 

Vía Augusta, 252, 5ª pl. 

www.rentacorporacion.com

COMPRAMOS 
EDIFICIOS

En Barcelona y Madrid Ciudad
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ERNESTO ROMEU
Se cumple un año desde que fue nombrado nuevo Presidente, cargo que compagi-
na con su faceta como empresario, director y miembro del consejo de administración 
de Romeu, grupo empresarial dedicado al sector de la logística, principalmente en el 
ámbito marino. Socio del Club desde niño y Vicepresidente en el mandato de Josep 
Mª Gassó, Ernesto Romeu es una persona muy vinculada a Terramar. Le entrevista-
mos para conocer con detalle su visión del Club, del deporte del golf y de la vida.

 NUEVO PRESIDENTE

¿Cuándo empezó su relación con el Club de Golf Terramar?
Mi inicié en el golf cuando era un niño con mi abuelo, quien los 
fines de semana me levantaba a las 8:00 de la mañana para llevar-
me al campo a jugar con él y con su profesor, Pepito Valera (luego 
vinieron otros profesores, como Juanito Hernández).

Al cabo de unos años ya había formado un grupo de amigos, 
organizábamos partidos y salíamos a jugar. Como infantiles y ju-
veniles acudíamos a campeonatos en otros clubes de Cataluña y de 
toda España. Hoy siguen siendo mis amigos y, aunque es verdad 
que he tenido la oportunidad de jugar por todo el mundo, volver 
a Terramar es como volver a casa, el lugar donde quieres estar.

Mi vida ha transcurrido en este gran Club y lo siento como 
una extensión de mi familia.

 
Llevaba años trabajando como Vicepresidente... 
Debo decir que durante estos veinte años al lado de José María 
Gassó he aprendido mucho de él. Aunque no siempre compartía-
mos los mismos criterios, creo que formamos un equipo que nos 
permitió dar pasos importantes en la transformación de Terramar. 
Gassó defendía el golf con mucha energía e iniciativa. 

Éste es un Club casi centenario que, como es lógico, ha ido vi-
viendo transformaciones a lo largo de toda su historia: empezamos 
en 1927 con sólo nueve ho-
yos y los greens de arena, con 
el tiempo se amplió, cambió 
su ubicación, el número de 
socios, los recorridos...

Cuando empecé a trabajar en la empresa familiar, mi padre 
me dijo: “¿ves todas estas compañías navieras que hoy representamos? 
Cuando yo empecé no había ninguna. Piensa que a ti te pasará lo 
mismo”. Y es cierto, la transformación y el cambio son naturales 
y necesarios. Las circunstancias de Terramar nos han obligado a 
evolucionar adaptándose a los cambios. Y así ha sido a lo largo de 
estos años. En el pasado tuvimos que afrontar crisis importantes 
sin masa crítica de socios para ello, lo que motivó, por ejemplo, 
la pérdida de los terrenos originales para movernos hacia Can 

“ESTE ES UN CLUB QUE SE HA IDO TRANSFORMANDO A
LO LARGO DE SU HISTORIA. EMPEZAMOS CON NUEVE
HOYOS Y LOS GREENS DE ARENA Y, CON EL TIEMPO, HA
CAMBIADO DE UBICACIÓN Y NÚMERO DE SOCIOS”.



20 TERRAMAR

Girona. El Club contaba con un número de socios muy inferior 
al de hoy. El Presidente de aquel momento, José Luís Díaz-Varela, 
fue capaz de gestionarlo. También hubo que abordar la reubica-
ción de la casa-club con una derrama.

Terramar ha tenido que superar muchas vicisitudes que nos 
han hecho más fuertes como Club, pero también nos han dejado 
sin apenas hoyos de Tom Simpson. Esta sucesión de circunstan-
cias nos han obligado a ir parcheando, lo que ha hecho más com-
plicado el diseño del campo. Haber vivido todas las etapas ayuda 
mucho a comprender los retos de hoy.

¿Qué primeras actuacio-
nes hubo que afrontar? 
En el inicio, lo más ur-
gente fue asegurar el pe-
rímetro para solucionar el 

problema que teníamos con los jabalíes. con una dotación pre-
supuestaria recurrente y parece que el vallado de hormigón está 
funcionando bien. De momento, no es viable asegurar todo el 
perímetro porque, por ejemplo, no podremos vallar la riera. Hay 
que tener presente que el problema de los jabalíes es frustrante 
no sólo para los jugadores, sino principalmente para el personal 
de mantenimiento. Nuestra ambición de mejora en el campo se 
ve afectada por este tipo de incidencias. 

¿Cuántos socios debe tener Terramar?
Las instalaciones actuales tienen capa-
cidad para un número de jugadores de-
terminado. Debemos preguntarnos –y 
esta es la cuestión que nos ocupa ahora– 
cuántos socios queremos ser.

Tenemos que encontrar un equili-
brio entre un número necesario que nos 
permita mantener la economía y el con-
fort en el juego. La presión que ejerce la 
demanda creciente de salidas nos hace 
cuestionar el número de socios. No es 
un número predeterminado: cuando fir-
mamos la permuta de terrenos, nos com-
prometimos a que no podríamos pasar de 
los 1.200 socios. Actualmente, estamos 
en el entorno de los 1.050 y tenemos una 
renovación anual de alrededor del 3% de 
los socios. Hay que tener presente que el 
nivel de utilización que tenemos del golf 
es alto, aunque todavía no estamos a un 
nivel de saturación. Pero sí que es cierto 
que también hay momentos puntuales de 
incomodidad. Es algo que ha ocurrrido 
en todo el mundo, después de la pan-
demia. Debemos gestionarlo bien para 
asegurar que las familias que son socias 
del golf –y sus hijos o cónyuges–, puedan 
seguir disfrutando del campo.

Esto afecta también a los greenfees...
Los greenfees son unos ingresos comple-
mentarios del golf recurrentes y, a la vez, 
muy flexibles. 

Estamos mejorando su gestión por-
que somos muy selectivos en las fran-
jas horarias, en las épocas del año y en 
las tarifas que aplicamos en función de 
los segmentos de clientes que vienen. 
Intentamos perjudicar lo mínimo a los 
socios. Acomodamos los greenfees en las 
franjas horarias más convenientes. Nos 
aportan los ingresos recurrentes, flexibles 
y complementarios que nos permiten te-
ner el menor número de socios.

Los greenfees son imprescindibles 
para el equilibrio presupuestario y pro-
bablemente serán imprescindibles en el 
futuro. 
 
¿Es Terramar un club para campeones?
Lo importante es crear las condiciones 
para que quien desee desarrollar su ta-

“VIVIR TODAS LAS ETAPAS TE AYUDA MUCHO A 
COMPRENDER LOS RETOS DE HOY. ESE CONOCIMIENTO
MARCA UN CAMINO DE TRANSFORMACIÓN. POR ELLO
TOMÉ LA INICIATIVA DE CREAR EL PLAN DIRECTOR”.

ERNESTO ROMEU

Cada índice representa cinco minutos.Son las 01:45

German Design
Swiss Made
Single-hand

02 0301 0412

Bell Hora
El exitoso modelo con sonería horaria.

Reloj mono-aguja con
movimiento automático y

módulo de sonería MeisterSinger.

�meistersinger.com

Más información:
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lento pueda hacerlo en Terramar. Si podemos aunar el Club y el 
deporte con jugadores que se lo pasan bien, les gusta competir y 
les damos la oportunidad de hacerlo, perfecto. Que sea luego un 
campeón o no, ya no dependerá del Club.

Otros clubes, por sus condiciones diferentes a las nuestras, se 
dedican a captar a los jóvenes con talento que quieren ser profe-
sionales. La finalidad de Terramar no es ésta. Lo que queremos 
es que los niños vengan al Club, jueguen y hagan amigos. Si les 
gusta competir, tendrán la oportunidad de hacerlo. Pero Terramar 
tiene que ser un club familiar. 

Los niños son, precisamente, el futuro de Terramar, ¿no?
Hay que procurar un equilibrio entre jóvenes y mayores. En 
Terramar, hemos pasado épocas en las que la base de jóvenes de 
la pirámide de edad era reducida. Hoy la situación ha mejorado: 
hay un 30% de los socios tienen menos de 35 años.

Nuestra política de acceso a nuevos socios es claramente fami-
liar, donde los cónyuges e hijos de socio tienen un precio de acceso 
reducido así como posible financiación (porque nunca dejamos 
a ningún niño fuera). El límite de edad es de 35 años y estamos 
teniendo ya casos de jóvenes que lamentan cumplirlos porque 
dejan de pertenecer a este grupo.

No obstante, dependiendo de la generación, en determinados 
momentos, con sólo mil socios, no se alcanza la masa crítica de 
niños segmentada por edades y sexos. Es una realidad que tene-
mos que ir gestionando.

Hay un momento crítico a partir de la adolescencia, cuando 
algunos niños abandonan su vínculo con el golf por el estudio u 
otros planes. Y, generalmente, no regresan hasta que no vuelven a 
trabajar. Esa edad de 20-35 años es crítica. Por ello, procuramos 
ir incorporando a los jóvenes en los distintos órgano de gobier-
no. Hay, además, un comité joven que está impulsando muchas 
iniciativas interesantes, como el Torneo Ron in One, que ha ido 
generando reputación y atractivo para el Club (este año asisteron 
un total de 250 personas, de las cuales cerca de 80 eran del Club). 
Estamos acercando Terramar a estos jóvenes que en el futuro qui-
zás nos elijan como Club. Es una gran iniciativa cuyo mérito hay 
que atribuir al Comité de Jóvenes. 

¿Cómo se tratarán los otros deportes que se practican en el Club?
Somos algo más que un 
club de golf: Terramar es, 
fundamentalmente, un 
punto de encuentro para 
los socios. Puedes ir al Club 

porque te gusta el tenis, el pádel, o para ir al fisio, hacer ejercicio en 
el gimnasio, relajarte en la sauna o comer en el restaurante...

Sin duda, nuestra prioridad será siempre el golf, pero tenemos que 
velar porque los socios puedan realizar otras actividades.

Y eso incluye también la casa-club...
Entendemos que la casa-club tiene aspectos susceptibles de mejora. 

Creemos que tenemos una magnífica te-
rraza y que es nuestro deber potenciarla y 
sacarle el máximo partido. El vestuario es 
mejorable, la zona del snack es pequeña... 
No obstante, de momento no nos plan-
teamos hacer obras. Son temas pendien-
tes que en algún momento se tendrán que 
abordar.

La unidad fue un factor importante en el 
cambio de mandato.
Hemos conseguido, tras un mandato 
muy largo con un estilo personal, hacer 
una transición modélica. Hemos iniciado 
con éxito una nueva etapa, que ha empe-
zado con buen pie y recibiendo muchos 
apoyos.

Creo en un modelo, por mi propia ex-
periencia profesional, de confianza en el 
equipo y delegación de responsabilidades-

Terramar tiene un equipo directivo 
y una Junta en quienes confío y puedo 
delegar. Es un doble apoyo. Trabajar en 
estas condiciones es mucho más potente 
porque, como decía, con la nueva Junta, 
hemos logrado que haya mucha gente in-
volucrada en el gobierno del Club. Eso, sin 
duda es enriquecedor. Todo el que quiera 
aportar es bienvenido.

Una de las novedades en la organi-
zación del gobierno del Club es la 
Comisión Económica....
La parte económica es la más importante 
de la gestión de Terramar y pensé que ha-
bía que darle transversalidad y transpa-
rencia. Decidimos por ello crear, por pri-
mera vez, una comisión económica. Está 
formada por dos miembros de la Junta 
Directiva –Alfonso García y Juan Leach– 
y por otros profesionales como Antonio 
Hostench, Daniel López y Toni García. 
Es por tanto una comisión potente, que 
trabaja y que mira constantemente la ar-
monía en ingresos, socios, greenfees, etc. 
y que vela por el equilibrio, que hemos 
comentado antes. 

Ha habido también algunos cambios 
en el equipo profesional encargado del 
campo...
Un reto importante es dar continuidad 

“QUIERO AGRADECER A TODOS LOS MIEMBROS DE 
LA JUNTA Y A MUCHOS SOCIOS TODAS SUS APORTA-
CIONES Y LAS MUESTRAS DE APOYO QUE NOS ESTÁN 
EXPRESANDO”.

ERNESTO ROMEU

al equipo técnico, motivarlo y retenerlo 
para que conozca bien todos los detalles 
del campo. Ahora contamos con Gilbert, 
el greenkeeper que se incorporó durante 
la pandemia. Nuestro objetivo es seguir 
apoyándolo. La comisión de campo –
con Mari Carmen Florán, Jorge Rubio y 
Camilla Hedberg– le apoya plenamente 
y se siente respaldado. 

¿Cómo es la relación del Club de Golf 
Terramar con Sitges?
Sin ninguna duda. Terramar es parte 
de Sitges. Por su ubicación y vincu-
lación histórica, por sus socios y por 
su personal. El propio director del 
Club, Tomás González se ha criado en 

Terramar. Eso, supone además una gran ventaja, porque conoce 
la historia y sabe de dónde venimos. 

Gracias a los cinco años del Ladies, se ha conseguido una pu-
blicidad, un reconocimiento y proyección de Sitges en el mundo 
del golf a nivel global, algo inalcanzable hace un lustro. Este im-
pulso ha sido un regalo –
que se ha conseguido con el 
esfuerzo de todos– que es 
bueno para el deporte del 
golf, pero de modo especial 
para Sitges en sí, así como para la vinculación del golf con Sitges.

Con independencia de la continuidad del torneo europeo –
que depende de los espónsores– vienen constantemente al Club 
extranjeros y se pone en valor Sitges. Recibimos a más de 3.000 
al año. Es una contribución del golf a la imagen de Sitges. 

Tenemos que agradecer el apoyo constante del Consistorio, es-
pecialmente con la crisis vivida este año con la sequía.

“NUESTRO OBJETIVO ES LA MEJORA DE LA EXPERIENCIA
DE LOS SOCIOS. ESTAMOS TRABAJANDO EN EL
CONCEPTO DE MARCA Y LA EXPERIENCIA DE USO.
PARA ELLO, TENEMOS A PROFESIONALES MUY BUENOS”.

 NUEVO PRESIDENTE
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Un problema que se ha podido sortear bien...
Lo que nos ha demostrado es que fue un acierto de la apuesta 
por la sostenibilidad hecha por la Junta del Presidente Gassó, que 
lideró un largo proceso técnico y administrativo hasta conseguir 
la ansiada conexión con la depuradora de Sitges - Sant Pere de 
Ribes. Recuerdo las juntas de aquellos años en que siempre tenía-
mos un punto del orden del día con las últimas novedades y los 
retos a superar. Gracias a la tenacidad de Josep Maria Gassó, en 
2019 la conexión fue un éxito y las aguas residuales que se ver-
tían al mar, hoy se recuperan  para ser tratadas en nuestro Club 
gracias a un proceso terciario que permite el riego de nuestro 

campo.  
Además, gracias a esa 

apuesta por la sostenibi-
lidad, Terramar ha reci-
bido y renovado el pres-
tigioso sello Biosphere, 

muy reconocido en el ámbito turístico. 
La sequía ha puesto más en valor el golf. De estar cuestiona-

dos –como todos los campos de golf– hemos pasado a ser con-
siderados un referente. Debo agradecer al equipo de comuni-
cación el trabajo realizado para transmitir esta realidad que no 
era conocida.

Hay otros compromisos para la mejora 
del  medioambiente?
La apuesta de Terramar por la sostenibili-
dad ha continuado con la primera fase del 
proyecto fotovoltáico, que nos permite 
generar la mitad del consumo energético 
de casa club. Ahora está en estudio ahora 
la segunda fase, en la que generaremos la 
energía necesaria para el riego del campo 
y para alimentar varias estaciones de re-
carga en nuestro parking para los vehícu-
los eléctricos de nuestros socios y visitan-
tes. No hay que olvidar otras medidas en 
la gestión agronómica y conservación del 
campo y la plantación de plantas y árbo-
les de vegetación autóctona. 

Nuestro compromiso con la soste-
nibilidad es inequívoco. Tan sólo nos 
falta poderlo comunicar con más insis-
tencia al conjunto de la ciudadanía para 
que el debate social sobre estos aspec-
tos esté enriquecido con la información 
más veraz posible.

ERNESTO ROMEU

“LOS PROBLEMAS DE SEQUÍA DE ESTE AÑO HAN PUESTO 
MÁS EN VALOR EL GOLF Y HAN DEMOSTRADO QUE 
FUE UN ACIERTO LA APUESTA POR LA SOSTENIBILIDAD 
HECHA POR LA JUNTA DEL PRESIDENTE GASSÓ”.

Terramar es un Club casi centenario que ha ido viviendo transformaciones a lo largo de toda su historia

C I N C O  G E N E R A C I O N E S  

M Á S  A L L Á  D E  L A  S O S T E N I B I L I D A D
C O M O  P R O D U C T O R E S  D E  V I N O  N O S  AY U D A N  A  T E N E R  P E R S P E C T I VA .  C R E E M O S  Q U E  E S  N E C E S A R I A  U N A  

N U E VA  F O R M A  D E  E N T E N D E R  E L  V I N O  PA R A  H A C E R  F R E N T E  A L  C A M B I O  C L I M ÁT I C O.  C O N  E S TA  V I S I Ó N  H E M O S  C O N S E G U I D O  

B A J A R  N U E S T R A  H U E L L A  D E  C A R B O N O  E N  U N  3 0 %  A  L A  V E Z  Q U E  R E C U P E R A M O S  VA R I E D A D E S  D E  U VA  A N T I G UA S  Y  A P O S TA M O S  

P O R  L A  V I T I C U LT U R A  O R G Á N I C A .  M Á S  A L L Á  D E  L A  S O S T E N I B I L I D A D,  N U E S T R O  L E G A D O  E S  C U I D A R  L A  T I E R R A  

PA R A  L A S  F U T U R A S  G E N E R A C I O N E S .
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Su piel impermeable de primera calidad, una divertida suela ultraligera, el ajuste 
perfecto al pie, y la puntera con un ribete blanco en contraste hacen de los Gallivanter 

de G/Fore unos zapatos tan prácticos como elegantes. www.gfore.com

Inspirada en el lifestyle californiano, 
Travismathew dispone de una amplísima 
colección de prendas y de accesorios para el 
golf, incluidos originales guantes como éste 
que incluye un recordatorio de ubicación de 
agarre para ayudar a mantener el orden en el 
juego. www.travismathew.com

GUANTE 
TRAVISMATHEW 
BIG BLOCK

Cada wedge de la com-
pañía de Mike Taylor es 
ajustado a cada jugador. 

Se construye, pule, pinta y 
ensambla en su taller Fort 

Worth. Pero, para la adap-
tación y medidas, Artisans 

Golf dispone de varios 
puntos en Europa, además 
de un calendario de trunk 

shows con el que puede 
concertarse una encuentro.    

www.artisangolftx.com 

WEDGE DE
ARTISANS

GOLF 

WHAT’S NEW
Ésta es una pequeña selección de caprichos –y no tan caprichos– para los 
amantes del golf. Drivers, hierros, putters, bolsas, zapatos, y todo tipo de 
accesorios para mejorar el swing y disfrutar plenamente en el campo.

G/FORE GALLIVANTER

Ralph Lauren firma esta 
bolsa de ripstop de  nailon 
con dos patas de aluminio 

con cuatro divisiones en 
la parte superior, diseñada 
para llevar a hombros. Es 
una bolsa elegante y lige-

ra; de color azul con las 
cremalleras de los bolsillos 
contrastando en blanco y 

un logotipo discreto.  
www.ralphlauren.es

Con su cara de carbono 60 Twist, el driver de TaylorMade 
proporciona más velocidad y perdón. Dispone de un peso 
deslizante de 15 g, posicionable para ejecutar el  golpe pre-
ferido. www.taylormadegolf.com

STEALTH 2 PLUS DRIVER

BOLSA RLX 

HYPERLIGHT WELD
DE PETER MILLAR

Peter Millar es un prestigioso fabri-
cante norteamericano de prendas 
de alta calidad para jugar a golf, de 
estilo clásico y elegante y alternati-
vas más atrevidas como la sudade-
ra con capucha Hyperligth Weld. 
Está confeccionada con un tejido 
de rendimiento elástico en cuatro 
direcciones que es altamente re-
sistente al viento y al agua. Ofrece 
una calidez liviana óptima para los 
días más fríos y lluvioso del verano. 
Sus las costuras ergonómicas están 
pensadas para mejorar la movilidad. 
www.petermillar.com
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DESERT
FOX GOLF

POLO 
UNDER ARMOUR

La firma norteamericana fundada por Kevin Plank, ha creado 
el tejido Iso-Chill, que capilariza y seca rápidamente el sudor 
para aportar frescura y tranquilidad. Se trata de un material 
elástico en cuatro direcciones que permite una mayor movili-
dad en cualquier dirección y que aplican a prendas de diseño, 
como este polo sin mangas.  www.underarmour.com

Es un invento tan simple 
y económico como prác-
tico: Desert Fox se adap-

ta a todos los buggies y 
sujeta el smartphone a 

la vista para poder ver la 
golf app favorita durante 

el juego.
www.desertfoxgolf.com

Para conmemorar la victoria de Matt Fitzpatrick en el US 
Open de 2022, Berttinardi ha lanzado una serie limitada a 274 
unidades personalizada de . www.bettinardi.co.uk

BETTINARDI ‘BB1FITZ’

Elaboradas a mano en Estados 
Unidos, las fundas de piel pre-
mium con bordados de Rose & 
Fire –además de proteger las cabe-
zas del juego completo de palos– 
aportan un incuestionable plus de 
elegancia, sofisticación y originali-
dad. www.roseandfire.com

FUNDAS 
ROSE & FIRE

Desde hace 75 años diseñamos y rehabilitamos sonrisas. Ahora, la excelencia Jané se une a un equipo especializado 
para presentarte Jané Beauty, un abordaje médico integral creado para ofrecerte estética, salud y bienestar.

Jané Beauty es un plan completo, respetuoso con tu cuerpo y personalizado para que puedas lucir tu mejor versión.

• Cuidado de la piel, para potenciar su belleza portando luminosidad, hidratación y un aspecto más joven y fresco. 
Te asesoramos también sobre la rutina dermocosmética más adecuada para tu día a día.

• Cuidado del pelo, para prevenir la caída, fortalecerlo y darle más brillo.
• Plan nutricional, para eliminar toxinas y tener una dieta equilibrada, para adelgazar de forma saludable o gestio-

nar problemas como la celiaquía.
• Cuidado de tu sonrisa: salud y alta estética para tus dientes y tus labios.
• Planes completos para prepararte a tu boda o a un evento importante.

 Jané Beauty es prevención, instauración de un estilo de vida saludable, tratamientos anti-aging respetuosos con tu 
piel y tu naturalidad.

Nos gusta crear salud y bienestar, y sabemos hacerlo más que bien.

¡ Escanea para
saber más !

+ 34 659 65 65 60 | bcn@altosdevalderrama93.com

JANÉ BEAUTY
SALUD Y ESTÉTICA EN NUESTRO ADN

Desde hace 75 anos diseñamos y rehabilitamos sonrisas. Ahora, la excelencia Jané se 
une a un equipo especializado para presentarte Jané Beauty, un abordaje médico 
integral creado para ofrecerte estética y bienestar.

Prevención, instauración de un estilo de vida saludable, tratamientos
anti-aging respetuosos con tu piel y tu naturalidad.

Pautas nutricionales, planes completos para prepararte a tu boda o a un evento 
importante, rutinas dermocosméticas y tratamientos para reforzar el pelo.

Nos gusta crear bienestar, y sabemos hacerlo más que bien.

! Escanea para 
saber más !

Dentistas de excelencia desde 1947
www.clincajane.com

JANÉ BEAUTY
SALUD Y ESTÉTICA EN NUESTRO ADN
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La pool es una forma tradicional de juego en los clubes de golf, 
que agrega una dimensión adicional de competencia y emoción 
al juego recurrente y que permite establecer una relación de amis-
tad entre los miembros del club. En 1998, un grupo de socias de 
Terramar creó la primera pool femenina de Terramar. 

Hace un par de lustros, la pool de señoras se jugaba cada miér-
coles y en ella participaban jugadoras de un alto nivel. Las socias 
menos expertas montaron una pool alternativa los martes, con el 
fin de comenzar a salir al campo y de jugar entre ellas. A medida 

que pasaba el tiempo y adqui-
rían pericia y confianza, iban 
pidiendo pasar a la pool de los 
miércoles. Finalmente, se fu-
sionaron ambas pools y pasa-

ron a los jueves, el día de la semana que se juega ahora que parece 
ser mucho más favorable, en general para todas. 

El propósito con el que arranca cada temporada es el de que 
los jueves sean el mejor día de la semana, que disfruten jugan-
do a golf con las amigas – sin prisas, sin estrés y sin móviles– y 
en Terramar, donde se sienten como en casa; pero también es 
el objetivo que la pool sea buen entreno para competir dentro y 
fuera del Club y que al final de la temporada todas las señoras de 
Terramar se atrevan a jugar otro tipo de campeonatos, por ejem-
plo, el campeonato del Club o cualquier otro torneo exigente.

LA POOL DE SEÑORAS
Este año, la pool de mujeres de Terramar cumple su 25º aniversario, un cuarto de siglo en el 
que varios centenares de socias del Club han acudido con regularidad para disfrutar, entre se-
mana, del placer de practicar el deporte del golf.

La pool de mujeres pone su énfasis 
también en objetivos particulares como 
el de afianzar y profundizar la relación 
entre todas ellas, dedicando algo de tiem-
po –antes y después de jugar– para, por 
ejemplo, acoger, conocer y presentar a las 
nuevas socias, mejorar el nivel de juego y 
compromiso de las señoras de Terramar 
o el de encontrar el espacio y momento 
oportuno en el que aclarar dudas sobre 
las reglas, la etiqueta del golf y las estra-
tegias de juego.

Cada viernes se abre la lista de ins-
cripciones, que se cierra el domingo a las 
cinco de la tarde (aunque suelen admitir-
se a las rezagadas que se apuntan el lunes 
por la mañana). Todas las inscritas debe-
rán estar el jueves a las 9:30, cuando  se 
realiza el sorteo de salidas y grupos de 
juego, aunque se recomienda llegar más 
temprano para tener tiempo para tirar 
unas bolas, practicar en el putting green 
o, simplemente, para compartir un café 
con las amigas.

CON UN CUARTO DE SIGLO DE HISTORIA, LA POOL 
FEMENINA DE LOS JUEVES ES TORNEO ABIERTO 
PARA TODAS LAS SEÑORAS SOCIAS DE TERRAMAR 
QUE PUEDAN JUGAR ENTRE SEMANA. 
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Nadie sabe ni el grupo ni el horario hasta el momento de la 
rifa. Pero la organización de esta pool es lo suficientemente flexi-
ble para que, si alguna excepcionalmente necesita imperativamen-
te salir en el primer o último grupo, pueda hacerlo.

Los días de Stableford mezcladas, juegan dos handicaps in-
feriores con dos superiores (inferior de 0 a 19 y superior de 20 a 
36). Pero si a alguna le apetece jugar entre amigas, debe indicarlo 
al apuntarse el viernes y se sortearán como pareja, asegurándose 
jugar juntas ese jueves. No obstante, esa pareja ya no podrá repe-

tirse durante el resto del 
trimestre, excepto que, 
por casualidad, el azar les 
vuelva a poner juntas en 
el sorteo de otro jueves.

Cada día de Stableford individual se entregan premios a la 
primera y segunda clasificada de cada categoría, así como a la 
mejor putteadora.

Cada trimestre se juegan cuatro Teams, en los que compiten 
dos equipos: Team Barcelona y Team Garraf Penedés. Son las 
capitanas de cada equipo las que se encargan de formar las pa-
rejas y las salidas.

Al final de cada trimestre se reparten los premios al primer 
y segundo puesto Stableford que se obtienen de la suma de las 

seis mejores tarjetas de esos tres meses en 
categoría inferior y superior. También se 
premia a la ganadora Eclectic en catego-
ría inferior y superior y el primer y segun-
do puesto Four ball y a la mejor puttea-
dora. Uno de los objetivos, precisamente, 
del pool femenino es que las señoras de 
Terramar mejoren su juego en el green, 
para ello se sigue un registro de cuántos 
golpes se pierde por culpa del putt. Cada 
vez que juegan una tarjeta Stableford, 
apuntan el número de putts realizados. 
Si levantan la bola antes de llegar al green 
o apuntan raya en el hoyo, se asigna un 
mínimo 2 putts o los que efectivamente 
hechos (3 ó 4 putts).

Es habitual que la inscripción a las 
pools estén cerradas y sea muy difícil ac-
ceder a ellas. En este caso, es importante 
recordar que ésta es una pool abierta y 
cualquier socia que lo desee puede inscri-
birse y jugar la pool femenina del Club 
de Golf Terramar.

HACE DIEZ AÑOS, LA POOL DE SEÑORAS LA JUGABAN 
LOS MIÉRCOLES LAS JUGADORAS MÁS EXPERTAS. LAS 
PRINCIPIANTES LO JUGABAN LOS MARTES. FINALMENTE 
FUSIONARON AMBAS PARA JUGAR CADA JUEVES.

A lo largo de sus 25 años de historia, han pasado por la pool femenina de Terramar varios cientos de socias. 

Camiseria tradicional de alta calidad

CAMISERÍA ARTESANAL
En Fossman, confeccionamos camisas ajustadas a las características de 
cada cliente, únicas, exclusivas y de calidad. Mantenemos la esencia del 
trabajo artesano y preservamos el oficio del sastre de toda la vida.

Más de 90 años haciendo de la costura un arte y prestando servicio 
a quienes saben que la mejor camisa es la que se ajusta mejor a cada 
cuerpo, la que se convierte en una segunda piel: unacamisa a medida y 
hecha a mano con el dominio de las técnicas tradicionales.

TEJIDOS EXCLUSIVOS
Seguimos un concepto de exclusividad: nuestros clientes pueden 
personalizar sus camisas escogiendo entre una amplia y excepcional se-
lección de tejidos de proveedores de prestigio con los que aseguramos la 
base de una buena camisa a medida.

Muntaner, 463 bajos. Barcelona
De lunes a viernes 
de 10:00 a 14:00 

y de 16:00 a 20:00
Sábados con cita previa

CITA PREVIA:

93 414 24 81

www.fossman.es
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Nació en Maldà, aunque se crió en Belianes. Ni uno ni otro son 
pueblos muy conocidos...
Son dos pueblos pequeños, muy próximos el uno del otro cerca de 
Vallbona de las Monges, donde hay un magnifico monasterio que 
con Poblet y Santes Creus forman la ruta del Císter en Catalaunya.
La verdad es que esta zona, La Vall del Corb, es poco conocida para la 
gente de Barcelona y es una pena, porque merece una visita.

¿Qué tiene que pasar para que un niño de Belianes pueda llegar 
a ser un gran empresario en Barcelona?
Mi padre tenía un pequeño molino de aceite en los bajos de mi casa 
y, cuando yo tenía 16 años, el negocio quebró. Lo que en aquel mo-
mento fue una desgracia ha sido luego una suerte pues este hecho 
cambió por completo mis expectativas de futuro.

Lo más probable es que si esto no hubiera pasado yo hubiera 
seguido el negocio de mi padre con mis hermanos y hoy sería un 
ex fabricante de aceite jubilado, con más o menos éxito, … a saber!

Viví un año largo en Andorra donde se había ido mi familia, 
volví una temporada otra vez al pueblo hasta que encontré trabajo 
en Barcelona dónde llegué con 18 años, una maleta pequeña y 200 
pesetas. Trabajé en una empresa turístico-inmobiliaria hasta los 26 
años, donde aprendí el oficio y me independicé, empezando con 
la promoción de un pequeño edificio en Gavà al que siguió otro y 
otro… hasta hoy.

Recientemente celebramos el cincuentenario de la empresa y calcu-
lo que, en estos 50 años, hemos construido más de 13.000 viviendas, 
al margen de edificios de oficinas, hoteles, naves industriales, centros 
comerciales, un hospital, etc. Siempre como promotores de nuestros 
edificios, nunca constructores para terceros. Siempre hemos vendido 
nuestras promociones o nos las quedamos patrimonialmente.

¿Existe la vocación de promotor inmobiliario?
Desde el primer día que empecé a trabajar al llegar a Barcelona 
supe que quería ser empresario por mi cuenta. Yo solo sabía de acei-
te y frutos secos, pero en aquellos ocho años de empleado aprendí 
el oficio que me permitió seguir por mi cuenta. Tenía vocación de 
empresario que desarrollé en la actividad inmobiliaria como podría 
haber sido cualquier otra.

Creo en la vocación empresarial y aconsejo a la gente joven que 
se lo plantee. Si uno quiere tomar decisiones, y decidir su camino 
en libertad tiene que ser independiente. El camino es más dificul-
toso, menos cómodo, pero mucho más satisfactorio.

¿Tiene un joven de hoy iguales oportunidades para triunfar que 
las que existían entonces?
Yo creo que sí. El ascensor social continúa funcionando y a mi enten-
der, mejor que antes.

Sustancialmente hay dos caminos para ser empresario. Uno con-
tinuar la empresa familiar, el que la tenga. Otro empezar de cero. El 
primero, evidentemente, es más cómodo y fácil. Tienes que apren-
der el oficio de los que te han precedido y continuar con su labor. 
Tampoco es tan, tan fácil, pero empiezas con la parte más difícil ya 
superada. El segundo es más largo, más difícil, es un salto sin red, 
pero si, lo consigues, es muy satisfactorio. Se puede hacer. 

La verdad es que somos muchos, muchísimos los que hemos em-
pezado así y lo hemos conseguido. Animo a la gente joven a probarlo. 
Es un gran reto, pero se puede lograr. ¡Seguro!

La Plana ha sido, junto con Terramar, una de las mayores transfor-
maciones de la historia de Sitges. Su gestación ha sido larga... 
Durante estos 50 años de Vertix, lo que hemos hecho en Sitges lo hemos 
hecho también en Viladecans, Gavà, Sant Cugat, El Prat, en Reus...

Nos hemos especializado en fabricarnos el suelo necesario para 
construir nuestros edificios y el proceso es largo, complicado, cos-
toso…pero necesario para tener siempre una reserva de materia 
prima que para nosotros es el suelo Sitges es un caso más. Entre 
Las Planas y Santa Barbara hay en bruto unas 85 hectáreas de las 
que Vertix tenia cerca de 40, compradas a principio de los años 90.
La primera parte (La Plana Est) se urbanizó hace 16 ó 17 años y 
la segunda parte la acabamos hace 4 o 5 años. 

Todo este gran sector tiene aproximadamente 85 hectáreas que 
una vez urbanizadas han quedado unas 50 de propiedad pública 
(vialidad, zonas verdes, equipamientos) y unas 35 de suelo priva-
do. En estas 35 restantes caben unas mil viviendas plurifamiliares 
de propiedad privada, unas quinientas en suelo cedido al ayunta-
miento para promoción pública, cerca de 300 parcelas para casas 
unifamiliares y cinco o seis solares de equipamiento privado.

Hoy queda por construir unas 350 viviendas plurifamiliares 
privadas y las casas unifamiliares que se van edificando a buen 
ritmo, además de las viviendas públicas que el ayuntamiento irá 
promocionando como mejor tenga por conveniente.

Creo que el sector está quedando bien. Entre todos hemos pro-
curado darle un nivel de alta calidad continuando las zonas histó-
ricas del Vinyet y de Terramar sin dejar de lado el aspecto social 
creando espacios para unas 500 viviendas de protección Pública.

FELIP MASSOT
Socio del Club de Golf de Terramar, Felip Massot i Felip, nació en 1945, en Maldà, en la comarca del Urgell. Es pa-
dre de cuatro hijos. Hace poco más de medio siglo fundó Vertix, uno de los mayores grupos inmobiliarios del país. La 
compañía que preside Felip Massot ha protagonizado una de las mayores transformaciones de la historia de Sitges con 
el desarrollo del nuevo barrio residencial de La Plana i Santa Barbara. Le entrevistamos en el Club para hablar sobre 
las claves de su éxito, sobre urbanismo y vivienda, sobre el golf y sobre la vida misma.

SOCIOS
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“YO TUVE LA GRAN SUERTE DE QUE MI 
PADRE SE ARRUINÓ. EL DÍA QUE ESO PASÓ 

CAMBIO MI VIDA PARA SIEMPRE”.

¿Se hace una buena política urbanística en nuestro país?
Yo creo que sí. Cataluña siempre ha considerado el urbanismo como 
algo muy serio. Es verdad que hay alguna laguna (años 60/70) con 
algunos errores, pero en general, a mi entender lo hemos hecho bas-
tante bien.

En Barcelona primero, con el Plan General Metropolitano del 
74/76 y en el resto de Cataluña en general el urbanismo es serio y ri-
guroso, de lo que nos hemos de felicitar.

Hay que recordar que el Planeamiento Urbanístico del 
Territorio corresponde a la Generalitat de Cataluña y a los ayun-
tamientos. Los particulares hemos de asumir lo que la función 
pública determina, pero la complejidad del proceso hace que la 
mayoría de ocasiones seamos fundamentales para llevar a buen 
fin los desarrollos.  

¿Es adecuada la política de la vivienda? Parece pensada para 
que los jóvenes no puedan formar una familia.
Esta es una gran pregunta que no puede contestarse tan fácilmente, 
pero le voy a hacer unas cuantas consideraciones.

A mi entender el problema de la presión sobre la vivienda lo 
ocasiona la llegada a nuestro país de una gran cantidad de inmi-
grantes a principios del siglo actual hasta hoy.

Centrándonos en Cataluña, a principios de los 80 el President 
Pujol dijo aquello de “ Som 6 milions”. Pues bien, a principios de si-
glo éramos, poco más de aquellos “6 milions”, pero diez a doce años 
después llegamos a 7,5 millones y hoy estamos cerca de 8 millones.

Este incremento de población, económicamente insolvente en 
su inmensa mayoría, necesita vivienda a precio muy inferior al coste 
o a su rentabilidad económica, problema que sólo puede solucionar 
la administración pública con costes muy por debajo de los que 
tenemos los privados y con los recursos propios del erario público.

En todos estos años la administración pública no ha actuado 
prácticamente nada y así estamos. ¿Tiene remedio? Sí, totalmente, 
solo hace falta decisión y valor político.

Alguien tiene que hacer una previsión a 15 ó 20 años, poner-
se manos a la obra y empezar, pero desgraciadamente en la polí-
tica todo es muy corto plazo, a cuatro años como máximo que 
es lo que dura una legislatura… y así no vamos a ninguna parte. 
Francamente no soy optimista.

¿En qué medida la inflación dificulta la promoción inmobiliaria?
Inflación siempre ha habido y siempre habrá. Es inevitable y creo que, 
hasta cierto punto, necesario. 

Hace 50 años, cuando yo empecé, un piso en Gavà de 3 dormito-
rios- baño-aseo-cocina, costaba 450.000 pesetas (2700€) y hoy este 
piso ronda los 350.000€. Que cualquiera eche la vista atrás y compare 
costes con los 80, los 90 o hace sólo diez años y verá.

De todas formas, alguien tiene que cuidarse de que todo esto no 
sea un desmadre y acabemos como Argentina. Por suerte, formar parte 
de Europa nos va a proteger, pero inflación siempre habrá, espero que 
moderada, pero siempre habrá.

¿Sus hijos han seguido sus pasos como empresarios?
Tengo cuatro hijos todos ellos excelentes personas, pero sólo dos 
con vocación empresarial. Uno tiene una pequeña empresa inmo-
biliaria y la otra, Elena, es la consejera delegada del Grupo.

Así pues, Vertix es una empresa familiar, que entrega unas 200 
viviendas anualmente lo que hace que tengamos permanentemente 
unas 350 en obra, en sus distintas fases. Administramos también 
diversos edificios que tenemos patrimonialmente en alquiler y des-
de hace un tiempo hemos iniciado actividad hotelera en diversos 
establecimientos de nuestra propiedad.

Tenemos trabajo y mucha ilusión.

¿Gracias a ella podrá venir más al golf?, ¿cuándo se aficionó?
Toda la vida he practicado deporte sin destacar nunca en ninguno. 
He jugado al fútbol en el colegio y en mi pueblo, he jugado a tenis 
ya de adulto, he sido cazador de los de a pie y al final, hace 25 años 
empecé con el golf, con el que sigo. La verdad es que ni la madre 
naturaleza ni la Divina Providencia me ha dotado especialmente 
para ningún deporte.

En golf tengo hándicap 20 suficiente para divertirme con mis 
amigos.

Soy socio del Club de Golf Terramar, del Real Club de Golf El 
Prat y del Golf Costa Brava, donde voy en verano al tener casa en 
S’Agaró. Pero, la verdad, es que donde soy más asiduo es de Sitges, 
donde voy muy feliz por la condiciones del club, por la amabilidad 
de sus empleados y por tener allí un grupito de amigos que tiene 
la benevolencia de soportarme.
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Hay que posicionarse con las caderas y los hombres ligeramen-
te hacia la izquierda, las manos algo más adelantadas que la bola 
para mantener la cara del palo abierta y los pies bastante unidos 
con el pie izquierdo más atrás del derecho. 

El swing debe ser corto (tanto en la subida como en la bajada). 
Como las caderas están a la izquierda, el palo subirá algo hacia 
afuera para luego cruzar bien la línea, manteniendo con las ma-
nos la cara del palo abierta.

1 STANCE BACKSWING GOLPE FOLLOW TROUGH 

Al desgirar las caderas hacia la izquierda y mantener con las ma-
nos la cara del palo abierta, llega al impacto cuadrada. La dis-
tancia que recorrerá la bola dependerá –además del palo y de la 
inclinación de su cara– de la velocidad de las manos. 

Las manos se mueven hacia el interior al tener la cadera hacia la iz-
quierda, dando la sensación de un movimiento de fuera a dentro. En 
la mayor parte de los casos, el objetivo es que la bola bote al princi-
pio del green para continuar rodando hasta la bandera.

2 3 4

LA TÉCNICA DEL CHIP

A camino entre el putt y el pitch, el chip es un golpe frecuente del que merece la pena tener un buen dominio por sus efectos en la tarjeta. 
Además del conocimiento de la técnica, es muy importante la práctica periódica de este golpe en el que la bola recorre más distancia ron-
dando que en el aire.  La elección del palo con el jugarlo depende de la distancia de la bola al green y de la situación de la bandera.  

POR TONI ALCÁZAR

1 2 3 4
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TOM SIMPSON

Nacido el 20 de septiembre de 1877 en Escocia, es uno de los arquitectos de cam-
pos de golf más influyentes y prolíficos de la historia. Es recordado por haber dise-
ñado varios campos de golf notables y desafiantes, como Cruden Bay en Escocia, 
Ballybunion en Irlanda o Morfontaine en Francia. Pero para nosotros será recor-
dado por haber diseñado, en 1927, el campo del Club de Golf Terramar. 

ARQUITECTURA

Tom Simpson estudió arquitectura en la Universidad de 
Edimburgo y, después de completar su formación, comenzó a 
trabajar como arquitecto de campos de golf en 1900, cuando 
contaba con sólo 23 años de edad. Se convirtió muy pronto en 
uno de los arquitectos más influyentes y prolíficos de su tiempo. 
Simpson diseñó y remodeló al menos 70 campos en Europa a lo 
largo de su carrera, dejando un legado duradero en la arquitec-
tura de campos de golf. 

Dispuso, desde los momentos iniciales de su carrera, de una li-
bertad e independencia con la que no  contaban otros arquitectos. 
Tom Simpson poseía un patrimonio considerable y no necesitaba 
de dinero, por lo que se enfrentaba con los comités responsables 
de las obras hasta imponer su propio criterio. 

Aunque es más conocido por los diseños propios, el escocés 
también colaboró con otros arquitectos destacados de su tiempo, 
como el londinense Herbert Fowler, con quien trabajó en varios 
proyectos conjuntos. Esta colaboración amplió aún más su al-
cance y contribuyó a la creación de campos de golf notables en 
toda Europa.

Entre sus proyectos más destacados se incluyen el Golf de 
Morfontaine –conside-
rado uno de sus mejores 
diseños y situado a 40 
kilómetros de París–; 
Cruden Bay Golf Club 

–un desafiante campo escocés, situado junto al mar, que es una de 
las colaboraciones más exitosas con Herbert Fowler–; Ballybunion 
Golf Club –el histórico campo irlandés en el que Simpson apro-
vechó el terreno natural y las dunas para crear un diseño excep-
cional; o Royal Antwerp –uno de los campos más antiguos de la 
Europa continental que remodeló para adaptarlo a los estándares 
modernos, sin hacerle perder su encanto histórico. Otras dos re-
modelaciones llevadas a cabo con gran éxito por Tom Simpson en 
los años 20 fue la del Old Course at Royal Porthcawl, uno de los 

EL DISEÑADOR DEL CAMPO ORIGINAL DE TERRAMAR, 
TOM SIMPSON, FUE UNO DE LOS ARQUITECTOS MÁS 
INFLUYENTES Y PROLÍFICOS DE LA HISTORIA. DISEÑÓ Y 
REMODELÓ MÁS DE 70 CAMPOS DE GOLF
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campos más destacados de Gales y el Fontainebleau Golf Club, 
que había sido inaugurado en 1909. 

Sus diseños se caracterizan por su enfoque del juego eminen-
temente estratégico y por su capacidad para incorporar la belleza 
natural del terreno en el diseño del campo. Simpson creía en la 
importancia de que los jugadores tomen decisiones tácticas en 
cada golpe y en la creación de una experiencia de golf desafiante 
pero justa. También era reconocida su atención al detalle y su 
dedicación a la calidad de la construcción. 

El primer campo de golf que Simpson diseñó en España fue 
el de Terramar, en 1927. 
Más tarde proyectaría el 
campo de golf de El Prat, 
en 1954, y hacia el final de 
su carrera, aportó su expe-

riencia para el diseño de Club de Golf La Manga y el Club de 
Golf de Son Vida.

Falleció el 12 de abril de 1964 en Inglaterra, dejando como le-
gado –además de más de 70 campos de golf– un interesante libro, 
publicado en 1929, en el que comparte su experiencia diseñando 
campos, “The Architectural Side of Golf”. En el libro, comienza 
destacando la necesidad de considerar el entorno natural, enfati-
zando la importancia de trabajar en armonía con la topografía y las 

Página anterior: vista aérea de Ballybunion Golf Club. Izquierda, Hoyo 1 de Terramar, desde el tee. Derecha: Tom Simpson y Cruden Bay Golf Club.

ARQUITECTURA

SU ENFOQUE A LA ESTRATEGIA Y SU CAPACIDAD PARA 
INCORPORAR LA BELLEZA NATURAL DEL TERRENO 
DEFINEN LOS DISEÑOS DE TOM SIMPSON, ADEMÁS DE 
UNA METICULOSA ATENCIÓN A TODOS LOS DETALLES.

características del terreno, para posterior-
mente abordar temas como la colocación 
estratégica de los bunkers, la configura-
ción de los hoyos y la importancia de la es-
tética en el diseño de los campos. Destaca 
la necesidad de equilibrar la dificultad del 
campo para que sea justo, de manera que 
los jugadores puedan disfrutar del juego 
sin sentirse abrumados. También describe 
los diferentes estilos arquitectónicos que 
pueden aplicarse en el diseño de campos 
de golf, considerando la influencia de los 
campos clásicos británicos, así como las 
tendencias más modernas de su tiempo.

Como es sabido, el trazado del cam-
po del Club de Golf Terramar, diseñado 
por Tom Simpson en 1927, tuvo que mo-
dificarse posteriormente de la mano de 
otros arquitectos –como Jim Fazio, Javier 
Arana y Manuel Piñero en distintas fa-
ses de su historia hasta la más reciente 
de Martin Ebert– y solo se conserva una 
parte del diseño original.

Nuestros polos:
Prendas técnicas, tricotadas con fibras naturales de alto rendimiento

Estructura tricotada 
lo cual le permite ser 

elástico, fresco y cómodo

Es un hilo resistente y 
duradero a la vez que 

suave y sedoso

Su tacto es seco, 
no absorbe el sudor

Fácil de planchar

Cintura y mangas con canalé, 
elegante e intemporal

Estamos todas las tardes en nuestro 
showroom en el 7 de la Calle 

Monterols en Barcelona (Sarriá)

www.napoandleon.com

Nuevos colores

El hilo de escocia es 
algodón mercerizado

100% natural 
y ligero (200g)

Colores resistentes
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Ferragamo ha demostrado a lo largo de la 
historia de la firma, desde los tiempos de 
su fundador, Salvatore Ferragamo, la difí-
cil capacidad de crear zapatos realmente in-
novadores. El tacón de 105 milímetros en 

SANDALS EINA DE FERRAGAMO

forma de circunferencia y su puntera abierta 
identifica a las sandalias Eina de la colec-
ción de este año son una buena prueba de 
ello. Están disponibles en diferentes colores. 
www.ferragamo.com

Fundada en 1834 por Philipp Wolf,
pionero en la creación de excelentes
estuches para relojes y joyas, Wolf se
ha distinguido siempre por la calidad
de sus cajas de seguridad y de sus winders, 

WOLF AXIS
como éste de la fotografía, con capacidad de 
hasta ocho relojes decorado con una capa de 
acero perforado cortado con láser, con recu-
brimiento en cobre, fusionado con líneas lim-
pias y elegantes. www.wolf1834.com

CONNOISSEUR’S CHOICE

La unión real de los esturiones de Kaluga 
y Amur da como resultado un caviar úni-
co de sabor bellamente equilibrado. Beluga 
Reserve es un caviar excepcional de textura 
fina. www.torres.es

MAS LA PLANA

La unión real de los esturiones de Kaluga y 
Amur da como resultado un caviar excepcio-
nal de sabor bellamente equilibrado. Beluga 
Reserve es un caviar excepcional de textura 
fina. www.imperiacaviar.com

CAVIAR BELUGA IMPERIA 

Inspirándose en el minimalismo escandina-
vo, Bang & Olufsen ha diseñado Beosound 
Balance, un aparato sorprendentemente capaz 
de proporciona un sonido nítido de 360 gra-
dos. www.bang-olufsen.com

BEOSOUND BALANCE
Linda Brattlöf creó una formidable colección 
de objetos singulares de lujo para el jardín y 
para la terraza formado por originales cuelga 
mangueras, regaderas, macetas y herramien-
tas. www.gardenglory.com

GARDEN GL0RY
Cifonelli lleva más de siglo y medio vistiendo 
a medida a hombres de todo el mundo. Y, hoy, 
con prendas ready-to-wear como estos panta-
lones blancos de algodón confeccionados en 
sus talleres italianos. www.cifonelli.com

PANTALÓN DE CIFONELLI

Las maletas de tablero de fibra vulcanizado, 
con cantoneras y correas de piel que esta casa 
londinense elabora desde 1897 son puestas al 
día gracias a las colaboraciones con diseñado-
res. www.globe-trotter.com

GLOBE-TROTTER 

Hay quien conoce este taller suizo por sus put-
ters artesanales, pero la especialidad de Zai ha 
sido el deporte del esquí desde sus orígenes. 
Su misión es la reducción de los esquíes a lo 
esencial siguiendo su propio camino en dise-

ño, construcción y materiales. Zai Marble, por 
ejemplo, se construyen con mármol, cortado 
con un chorro de arena de alta presión, para 
conseguir una amortiguación y reducción de 
vibraciones única. www.zai.ch

ZAI MARBLE

La vida se enriquece con el trabajo de personas y empresas que buscan, con su 
experiencia, saber hacer y ambición, la perfección en el diseño y en la elabora-
ción de productos icónicos.

CONNOISSEUR’S CHOICE
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Es difícil resistirse a la tentación de las galletas 
con trozos de chocolate con leche Cartwright 
& Butler. La mantequilla de Yorkshire se fun-
de placenteramente en la boca con el chocola-
te. cartwrightandbutler.co.uk

CARTWRIGHT & BUTLER

Dos topacios azul cielo son los protagonis-
tas de cada uno de los pendientes Nudo que 
Pomellato completa con diamantes engasta-
dos en un bello juego de color, materiales y 
texturas. www.joieriagrau.com

POMELLATO NUDO

Philppe Bachs, socio de Terramar, lanzó esta 
marca cuyas prendas destacan por sus mate-
rias primas naturales, sus singulares diseños, 
un corte impecable y una rica gama de colo-
res. www.napoandleon.com

POLO DE NAPO & LEON

Es una colección de diferentes ginebras arte-
sanas hechas en Barcelona en edición limitada 
destilando botánicos atípicos. Ésta, Brava, se 
ha producido con  eneldo, hinojo, lavanda y 
alga nori. www.100andnomore.com

100&NOMORE GIN 
Con el icónico tejido intrecciato de Bottega 
Veneta ampliado, se fabrica en Italia con tiras 
anchas de cuero en una forma suavemente es-
tructurada. Tiene una correa larga anudada 
para el hombro. www.bottegaveneta.com

CAMERA SMALL

Entre las joyas que salen de los talleres de 
Amalgam Collection en Briston se encuen-
tra la reproducción a escala 1:18 del Porsche 
917 K, el mítico vencedor de la edición 1970 
en las 24 Horas de Daytona de 1970. Está 

PORSCHE 917K A ESCALA 1:18

considerado hoy uno de los autos de carre-
ra más emblemáticos de todos los tiempos. 
Amalgam Collection un lugar único en la 
historia de los modelos de automóviles icóni-
cos a escala. www.amalgamcollection.com

Fundada en 1912, crea bicicletas de excep-
ción que elaboran a mano y a medida en su 
atelier parisino. Frédéric Jastrzebski, cuar-
ta generación de la familia fundadora, sigue 
aplicando la investigación estética, la innova-

MAISON TAMBOITE 

ción tecnológica y la perfección de ejecución 
como resortes con los que alcanzar un ideal 
de sensaciones y emociones al que aspiran 
todas sus bicicletas ideadas según los deseos 
del cliente. www.maisontamboite.fr

La elaboración de cada par de chrystal-san-
sals de René Caovilla –diseñados en 1969– re-
quiere varios días de trabajo. Están adornados 
con cristales a lo largo de las correas serpen-
teantes en espiral. www.renecaovilla.com

CLEO DE RENÉ CAOVILLA

Las maletas de tablero de fibra vulcanizado, 
con cantoneras y correas de piel que esta casa 
londinense elabora desde 1897 son puestas al 
día gracias a las colaboraciones con diseñado-
res. www.globe-trotter.com

GLOBE-TROTTER 

Esta butaca en forma de confortable concha 
es uno de los diseños más amados por el ge-
nial diseñador italiano. La creó a mediados del 
pasado siglo para la familia caraqueña entre 
1953 y 1957. www.molteni.it  

D.154.2 DE GIO PONTI

CONNOISSEUR’S CHOICE
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CONNOISSEUR’S CHOICE

Es una creación de Maison Francis Francis 
Kurkdjuaj y Baccarat, que celebra su 250 ani-
versario con un eau de parfum que se posa en 
la piel como un soplo foral ambarino y ama-
derado. www.franciskurkdjian.com

ROUGE 540 

unisex son un excepcional ejemplo. En su 
montura dorada cepillada se han realizado 
unos finos trabajos de grabado y la barra su-
perior lacada con inspiración estética de prin-
cipios del siglo XX. www.matsuda.com

La AJ fue una de las creaciones de Arné 
Jacobsen para el SAS Royal Hotel en 
Copenhague, en 1960. No tardó en conver-
tirse en un icono inmortal que reedita cons-
tantemente. www.louispoulsen.com

AJ DE SOBREMESA 

La prestigiosa firma tokiota fusiona la tradi-
ción del saber hacer artesano tan japonés con 
el diseño más actual, con origen en Bunka 
y París, donde se formó Mitsuhiro Matsuda. 
Las 2903H, unas intemporales gafas de sol 

MATSUDA 2903H

Los diamantes negros y blancos iluminan este 
impreionante brazalete de la colección Venetia 
Princess de Roberto Coin, con oro de 18 kt 
y la singularidad de una joya hecha a mano, 
disponible tanto en oro blanco como rosa. 

BRAZALETE ROBERTO COIN

Tras una exitosa carrera en el sector hotelero, 
Roberto Coin fundó en 1996 esta casa con el 
fin de crear joyas contemporáneas ligadas a la 
tradición artesanal italiana. De venta en Grau 
Diagonal. www.robertocoin.com
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EL 5º LADIES EN TERRAMAR

Otras dos jugadoras profesionales españolas consiguieron superar el 
corte en esta edición y jugar el fin de semana – Elia Folch y Mireia 
Prat– aunque no contaron con la misma fortuna. 

Carlota, en cambio, partía ya como favorita del torneo y en pri-
mer día justificó ese pronóstico con una tarjeta de 65 golpes (-7), con-
seguida gracias a un juego sólido, sin apenas fisuras. Nada hacía pre-
sagiar que el torneo mantendría la emoción hasta los últimos hoyos. 

Se ratificó como firme candidata a su segunda victoria en el 
Estrella Damm Ladies Open 
presented by Catalunya en la 
segunda jornada, con otra tar-
jeta inmaculada de 67 golpes 
(-5), con cinco birdies y nin-
gún bogey, que la situó como líder del torneo en solitario, con cinco 
golpes de ventaja sobre la sueca Maja Stark – defensora del título 
logrado el año pasado, la escocesa Michele Thomson y la argentina 
Magdalena Simmermacher.

El sábado, Ciganda firmó una tarjeta de 68 con cuatro birdies y 
libre de bogeys con la efectividad con el putt como principal aliada. 
Maja Stark y Sofie Bringner la seguían a cuatro golpes de distancia. 

En la quinta edición disputada del 7 al 10 de julio de 2022 en el Club de Golf 
Terramar del torneo del Ladies European Tour se contó con todos los alicientes para 
el disfrute de los socios y aficionados: el campo en perfecto estado, un clima soleado y 
agradable, toda la emoción, la victoria final de la española Carlota Ciganda y un 
excelente papel de Miriam Ayora, como la mejor amateur del torneo.  

AUNQUE CARLOTA CIGANDA MOSTRÓ DURANTE LAS 
TRES PRIMERAS JORNADAS UN JUEGO SÓLIDO Y SIN 
FISURAS, LA EMOCIÓN DEL ESTRELLA DAMM LADIES 
OPEN PRESENTED BY CATALUNYA DURÓ HASTA EL FINAL.

ESTRELLA DAMM LADIES OPEN PRESENTED BY CATALUNYA
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Una ventaja demasiado justa para dar por ganado el torneo. De 
hecho, el doble bogey cometido por la navarra en el hoyo 9 el do-
mingo y la buena racha de Magdalena Simmermacher, con cuatro  
birdies, aportaron emoción al torno. Pero, dos bogeys de la por-

teña en los hoyos 12 y 14, 
y un eagle y un berdie de 
Carlota en los hoyos 16 y 
17 fueron decisivos para la 
victoria de la española, con 

un total de 272 (-16). La escocesa Laura Beveridge, con una tarjeta 
el domingo de 66 golpes (-6) finalizó en segundo lugar.

Esta edición del Estrella Damm Ladies Open presented by 
Catalunya será particularmente recordada por la joven amateur 
Miriam Ayora, jugadora del Club de Golf Terramar, que fue la 
golfista catalana mejor clasificada del torneo (22ª), por delante de 

las jugadoras  profesionales Mireia Prat 
y Elia Folch.

La primera jornada del Estrella 
Damm Ladies Open presented by Cata-
lunya concluyó de una manera muy espe-
cial. Varias golfistas, miembros del staff y 
voluntarios se unieron para realizar una 
limpieza colectiva de la playa de Santa 
Margarida de Sitges en una iniciativa 
conjunta de Deporte & Business –orga-
nizador del torneo–, Estrella Damm –pa-
trocinador principal de la competición– y 
la Fundación CRAM – entidad privada 
sin ánimo de lucro dedicada a la protec-
ción del medio marino-.

LA JUGADORA AMATEUR DEL CLUB DE GOLF TERRAMAR, 
MIRIAM AYORA FUE LA JUGADORA CATALANA 
MEJOR CLASIFICADA, POR DELANTE DE JUGADORAS 
PROFESIONALES COMO MIREIA PRAT Y ELIA FOLCH.

Soldeu, Andorra +376 870 670 www.sporthotels.ad @sport.hotel.hermitage

Viva el invierno c� n��r�
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 HOMENAJE 
A JOSEP Mª GASSÓ

El pasado 1 de octubre, se hizo un emotivo acto a Josep 
María Gassó Vilafranca, el cual ha estado dirigiendo el 
Club desde su Presidencia entre los años 2003 y 2022.  

Fue un acto en el que no sólo acudieron la Junta Directiva 
vigente, sino al que también asistieron miembros de Juntas 

anteriores, y otros socios del Club que han colaborado en la 
progresión del Terramar en los últimos 20 años.

En los diferentes discursos se ensalzó la figura de José 
María Gassó, y el enorme trabajo realizado durante estos 

años, gracias al cual se puede afirmar que nuestro Club ha 
adquirido una nueva dimensión, y este legado perdurará en 

el tiempo.

TERRAMAR A LA ‘NIT DE L’ESPORT SITGES 2022’

En la 37ª edición de la cita más importante del deporte en Sitges se galardonaron los campeones del Club: 
Jorge Rubio Rivero y Juan Manuel Leach Cucurella (campeones del Campeonato de España dobles catego-
ría senior). Jorge Rubio Rivero (campeón de Cataluña individual sénior 2021), Miriam Ayora (campeona de 
Catalunya absoluta 2021), el equipo femenino (campeonas de 25º Quadrangular femenino de Cataluña) y el 
equipo Interclubs Terramar masculino (campeones de Cataluña Interclubs Absoluto 2021). 

NOTICIAS DEL CLUB
 TERRAMAR EN ‘LA NIT DEL GOLF’

La Federación Catalana de Golf otorgó su máxima distinción –la Medalla de Oro al Mérito deportivo– a 
Ángel Gallardo, socio de honor de Terramar, en una noche del golf muy emotiva. También recibió una 

medalla como profesional la socia Camilla Hedberg, y como campeones de competiciones amateurs nues-
tros socios Juan Leach y Jorge Rubio. Al finalizar, entregó una placa conmemorativa que recogieron los 

presidentes de los seis clubes fundadores de la federación en 1968, Ernesto Romeu, recogió esta distinción.

ENTREGA DE COPAS 
Y DE MEDALLAS DE ORO Y PLATA

Coincidiendo con la celebración del Estrella Damm Ladies 
European tour presented By Catalunya, el 9 de julio de 2022 
se entregaron las copas a los campeones de Terramar del año 
anterior –2021– y de las insignias de plata y de oro con las que 
se homenajea a los socios que cumplen, respectivamente, 25 
y 50 años en el Club. Como consecuencia de la pandemia del 
Covid-19 se habían acumulado insignias de plata y de oro du-
rante tres años. 

Fue una entrega muy emotiva donde destacó el espíritu fa-
miliar que tiene el Club de Golf Terramar.
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 FIESTA DE BLANCO

El 14 de julio tuvo lugar la Fiesta de Blanco, en la 
que los socios y sus amigos invitados disfrutaron 

del incomparable marco de la terraza del hoyo 18, 
con sus vistas al mar y alumbrados por la luz de la 
luna. En la edición de este año fueron más de 300 
personas las que no se quisieron perder esta fecha 

tan señalada en el calendario de Terramar.
Centro Porsche Barcelona como sponsor prin-

cipal, junto con Grupo Romeu y Hotel Me 
Sitges, hicieron que fuera posible un evento 

completo. Otras colaboraciones importantes 
fueron Multigraff, Juve & Camps, Perucchi, 

Destilerías MG, Damm y Coca-Cola. El menú 
confeccionado por Paolo Casagrande y las di-

ferentes degustaciones dieron un gran toque de 
calidad a la cena.

CENA DEL SOCIO

La tradicional Cena de Gala que se despide cada temporada de verano en Terramar, se celebró el pasado 2 de septiem-
bre. La fiesta –a la que acudieron 260 personas, 90 de menos de 40 años– sirvió para homenajear a los socios que han 
cumplido 25 y 50 años en el Club (Federico Freixa Trullas medio siglo y José María Durán Carasso, Carlos Durán 
Carasso, Gonzalo Durán Carasso, Carlos Armengol Rofés y Alfonso Nahum Moreno 25 años el Club). En esta edi-
ción, además se rindió homenaje a José Luis Martínez Martínez, recién jubilado, tras más de 45 años de vinculación 
profesional con Terramar.

Tras la cena, Ernesto Romeu hizo un balance de este último año, el primero como Presidente del Club. La actua-
ción final del mago Joaquín Matas –finalista de Go Talent España– amenizó la fiesta justo antes del baile en la terra-
za con la que se cerró una divertida noche. 
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La Cerdaña demandaba un nuevo campo de golf cuando, en 1993, el empresario ca-
talán Ramón Fontanals, decidió emprender un ambicioso proyecto inmobiliario que 
incluía un campo de golf de 18 hoyos situado en el corazón del valle.

FONTANALS GOLF

Para  ello contó con la estrecha colaboración de arquitectos, biólogos 
y paisajistas que aprovecharon los recursos de la zona sin alterar el 
entorno natural. En ese equipo se contaba el arquitecto estadouni-
dense Ron Kirby, conocido por haber diseñado campos icónicos del 
mundo, como el Old Head Golf Links en Irlanda o el Jack Nicklaus 
Golf Club Korea en Corea del Sur. Fue diseñado para desafiar a los 

jugadores de todos los niveles. El 
campo se encuentra en un terreno  
llano pero ondulado. Presenta una 
serie de obstáculos naturales, como 
lagos, arroyos y colinas, que hacen 

de cada hoyo una experiencia única y emocionante. Una gran varie-
dad de árboles y arbustos se utilizan para crear una sensación de 
privacidad y tranquilidad en todo el campo desde el que se disfrutan 
de sensacionales vistas a las cumbres de La Cerdaña. 

En los meses de enero, febrero, marzo, abril, mayo y octubre –
de martes a viernes, a partir de las 11 horas– los socios de Club de 
Golf Terramar disfrutan de un precio especial de greenfee de solo 
40 euros. Quedan excluidos de estas condiciones la primera semana 
del año, la Semana Santa, y el período estival comprendido entre 
el 22 de junio y 15 de septiembre, así como los meses de noviem-
bre a diciembre.

CORRESPONDENCIAS

EL CAMPO DE FONTANAS FUE DISEÑADO PARA QUE 
JUGADORES DE TODOS LOS NIVELES ENCONTRARAN 
EMOCIONANTES RETOS EN LOS OBSTÁCULOS 
NATURALES (LAGOS, ARROYOS Y COLINAS).
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GILBERT BLASCO

¿Cómo ha sido la experiencia de la llegada a Terramar?
Me incorporé durante la pandemia y en un importante proceso 
de transformación del campo, justo cuando se estrenaban los ho-
yos 11 y 12 (en los que no participé en nada), y unos meses antes 
de empezar las obras de los hoyos 10, 13 y 15, de acuerdo con el 
Plan Director. Era un proyecto muy ilusionante y todo un reto, 
porque se trataba de una obra importante, en cuya realización se 
debía cumplir rigurosamente con un calendario que venía fijado 
por la celebración del Ladies, una cita en la que el campo debía 
estar completado y en perfecto estado.

Otro proyecto importante es la sustitución de variedades...  
La decisión de la sustitución del Agrostis por una variedad de 
Paspalum ha demostrado ser muy buena. Comenzamos ese trabajo 
en 2021 y, año a año, vamos mejorando en la cobertura de áreas 
resembradas, dando un paso más cada año en los antegreens, tees 
y calles. Este invierno hemos hecho pruebas de resiembra en las 
calles de los hoyos 10 y 18. El objetivo es tener en el futuro todas 
las calles resembradas y que en invierno, cuando la variedad au-

tóctona que nos domina, el Paspalum, está en dormancia –cuando 
está apagada y de color marrón– podamos dar este contraste con 
la hierba de resiembra y, de este modo, en invierno dispongamos 
de la mayor superficie verde posible.

¿En qué otras líneas se está mejorando? 
Estamos trabajando mucho con el objetivo el setup de cada mañana 
–el arreglo de bunkers, corte de greens y calles, cambios de bande-
ra, podas, etc.– sea lo más rápido y eficiente posible, y que los pri-
meros socios que llegan al Club se encuentren el campo en las me-
jores condiciones, sin que las máquinas estén todavía trabajando.

Los jabalíes no lo deben ponerlo fácil... 
Cuando ocurre, en efecto, obliga a dedicar en su reparación re-
cursos que deberían destinarse al setup. Afortunadamente, hemos 
ido avanzando en su solución y tenemos controlado más de un 80 
% del campo, que hemos cerrado con obra nueva o mallazo. Nos 
quedan sólo los hoyos 1, 2 y 3, en la parte de la riera, que es algo 
complicado, porque no dan permiso para poner una valla.

STAFF

BIO :
• Nacido en Barcelona el 5 de junio de 1989, descubrió su vocación de greenkeeper un verano en Fontanals Golf.
• Cursó un master de un año en Andalucía, durante el cual realizó las prácticas en el Real Club Valderrama. 
• Siguió en Estados Unidos, durante un año y medio, en Firestone Country Club y en Riviera Country Club.
• Antes de incorporarse a Terramar en 2019, trabajó en el Club de Golf Son Cervera, regresó a Valderrama para el 

proyecto de reconstrucción de los segundos 9 hoyos y de ahí pasó al Club de Golf Masia Bach.

CLUB DE EMPRESAS

LA INVERSIÓN
QUE NUNCA FALLA
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Desde sus campus de Sitges y Castelldefels –y ahora en Barcelona–, The British School of 
Barcelona lleva más de 65 años consolidando su reputación al ofrecer un modelo de educación 
excelente que prepara a sus alumnos para el éxito futuro.

BSB, UN MODELO DE ÉXITO

The British School of Barcelona (BSB) es un colegio internacional 
de referencia, acreditado como “Excelente en Todas las Categorías”, 
el máximo sello de calidad que otorga el departamento de educa-
ción del Gobierno británico. Este es uno de los múltiples recono-
cimientos que avalan la excelencia académica del centro y de sus 
alumnos, gracias a un constante empeño de mejora y superación que 
logran que, año tras año, los resultados en los exámenes se sitúen 
por encima de la media nacional, y que cada año varios estudiantes 
obtengan las notas más elevadas de toda España, de Europa, y en 
ocasiones del mundo, en determinadas asignaturas.

EL ÉXITO MÁS ALLÁ DE LAS AULAS
BSB es consciente de que tiene un deber con su alumnado y sus fa-
milias para que éstos obtengan las notas más altas posibles, pero el 
propósito de este centro educativo va más allá. Su objetivo es prepa-
rar a los estudiantes para el éxito futuro, para que sean líderes capa-
ces de poner en práctica una visión que inspire un cambio positivo 
en la sociedad, ya sea a nivel global o en su comunidad más local. 

Para ello, el colegio se centra en do-
tar al alumnado de los conocimientos, la 
autoestima, la resiliencia, los valores y las 
habilidades que necesitarán para prospe-
rar después de graduarse en BSB.

CADA ESTUDIANTE ES ÚNICO
El modelo educativo de BSB se basa en 
crear un itinerario personalizado para cada 
alumno desde sus primeros años en el co-
legio hasta los dieciocho años, combinan-
do un currículo innovador con una gran 
pasión por el aprendizaje. Proporciona la 
atención necesaria para que cada estudiante 
alcance su máximo potencial, ofreciendo 
la libertad de elegir en su currículo, cen-
trándose en el desarrollo de competencias 
y brindando, en todo momento, el mejor 

The British Schol of Barcelona (BSB), en sus campus en Sitges, Castelldefels 
y Barcelona, busca la excelencia académica y el éxito de cada uno de los 

alumnos, mediante una atención individualizada y la creación de un 
entorno educativo único, unas instalaciones de primera clase y un equipo 

docente altamente cualificado.

apoyo personal, social y académico posi-
ble. BSB aspira a fomentar el pensamiento 
crítico y creativo dentro de una cultura de 
soporte y superación, para que los alumnos 
sean capaces de hacer frente a los retos de 
los siglos XXI y XXII.

UN ENTORNO QUE SUMA
BSB es una verdadera comunidad inter-
nacional, multicultural y multilingüe, que 
acoge a estudiantes de 68 nacionalidades. 
Sus campus cuentan con instalaciones 
educativas y deportivas punteras para dis-
frutar de una experiencia de aprendizaje 
incomparable. La comunidad educativa de 
BSB está formada por un equipo de profe-
sionales con gran dedicación y pasión, que 
ofrecen al alumnado oportunidades edu-

cativas hechas a su medida, además de un programa de desarrollo 
personal y de orientación profesional excelentes. 

Estos tres factores son decisivos en la creación de un entorno 
feliz en el que alumnado puede sentirse inspirado y aprender.

UN COLEGIO, TRES CIUDADES
BSB nace en Castelldefels, donde el campus original ha crecido 
considerablemente, incorporando un centro STEM de vanguardia, 
un campus de Bachillerato y un estadio de rugby. En 2016, abrie-
ron BSB Sitges, un campus más familiar para niños de Infantil y 
Primaria que luego pasan a cursar Secundaria en Castelldefels, lo 
que supone una transición natural que les ayuda a madurar.

Desde 2021, también cuenta con BSB City, un nuevo campus si-
tuado en el distrito de Sarrià-Sant Gervasi de Barcelona formado por 
dos edificios que juntos permiten cubrir todas las etapas educativas, 
desde Infantil hasta Bachillerato. Gracias al acuerdo con el prestigioso 
Club Tennis Barcino, los estudiantes de BSB City pueden disfrutar de 
22.000 m2 de instalaciones deportivas en pleno centro de la ciudad.

EL MODELO EDUCATIVO DE BSB SE BASA EN UN ITINERARIO PERSONALIZADO 
PARA CADA ALUMNO, CON LAS COMPETENCIAS Y HABILIDADES 

NECESARIAS PARA TENER ÉXITO EN UN MUNDO EN CONSTANTE CAMBIO.
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CORRESPONDENCIAS

EL BOSQUE CLUB DE GOLF
Chiva (Valencia)
www.elbosquegolf.com
Todos los días 5 € 
(excepto del 24/6 al 08/09)

R. C. DE GOLF LA CORUÑA
La Zapateira s/n. La Coruña.
www.clubgolfcoruna.com
De lunes a viernes 5 €
(excluidos los festivos). 

R. C. DE GOLF LA HERRERÍA
San Lorenzo de El Escorial - Madrid
www.golflaherreria.com/
De lunes a viernes (no festivos). 10,30€ 
(excepto del 1/7 al 31/08/19)

R. C. DE GOLF DE TENERIFE
El Peñón Tacoronte, Santa Cruz de Tenerife
www.rcgt.es
De lunes a viernes (no festivos). 5€
(excepto del 1/7 al 31/08/19)

R. C. G. DE SAN SEBASTIÁN
Chalet Borda-Gain Barrio Jaizubia 20280 
Hondarribia (Guipuzcoa)
www.golfsansebastian.com
De lunes a viernes (no festivos). 17 €.

R. C. DE GOLF LAS PALMAS
Santa Brígida, Las Palmas
www.rcglaspalmas.com
De lunes a viernes (no festivos). 12€
(excepto del 1/7 al 31/08/19)

CLUB DE GOLF BARCELONA
Sant Esteve Sesrovires (Barcelona)
www.golfdebarcelona.com
Martes y Miércoles (no festivos). 
40€ (excepto navidades, semana santa y verano).

REAL GOLF CLUB DE ZARAUZ
Zarautz, Gipuzkoa
www.golfzarauz.com 
Todos los días 0€

CLUB DE GOLF BONMONT
Mont-Roig del Camp, Tarragona
www.bonmont.es
Todos los días (No festivos) 50 € 
Fin de Semana y festivos 60€

GOLF D’ARO MAS NOU
Platja d’Aro (Costa Brava)
www.golfdaro.com
No festivos 50€. Fin de Semana y Festivo 90€ 
(excepto Navidad, Semana Santa y verano).

GOLF ENTREPINOS
Simancas, Valladolid
www.golfentrepinos.com
De lunes a viernes (no festivos). 15€ 
(excepto Navidad, Semana Santa y verano)

CLUB DE GOLF ESCORPIÓN
Bétera, Valencia
www.clubescorpion.com
De lunes a viernes (no festivo). 20€, 
sábado y domingo y festivo 75 €

FONTANALS GOLF
Fontanals de Cerdanya, Girona
www.fontanalsgolf.com
No festivo 50€. Fin de Semana y festivos (excep-
to Navidad, Semana Santa y verano) 90€.

CLUB DE GOLF LARRABEA
Legutiano, Álava
www.larrabea.com
De lunes a viernes 59,50 €.
Excepto Navidad, Semana Santa y verano.

R. C. DE GOLF LA BARGANIZA
Siero (Asturias)
www.labarganiza.com
Todos los días. 9€ laboral ( No festivo) - 40€ Fin 
de Semana y festivos ( Excepto 24/06 al 08/09).

CLUB DE GOLF LA PEÑAZA
 N-II, km 308, 50197 Zaragoza
www.golflapenaza.com
De lunes a viernes (no festivos). 
40€ (excepto del 22/6 al 15/09)

PANORAMICA GOLF
Sant Jordi (Castellón)
www.panoramicaclubdegolf.com
Todos los días. 35€ laboral ( No festivo) 
56€ fin de semana y festivo

CAMPO DE GOLF EL SALER
 El Saler, Valencia
www.parador.es
Todos los días temporada baja 98€ 
Temporada alta 108€.

RIOJA ALTA GOLF CLUB
Cirueña, La Rioja
www.golfrioja.com
Todos los días. 15€ laboral ( No festivo) 
30€ fin de semana y festivo

CLUB DE GOLF ULZAMA
Ulzama, Navarra.
www.golfulzama.com
Todos los días. 25€ laboral ( No festivo) 
40€ fin de semana y festivos9)

CLUB DE GOLF VALLROMANES
Vallromanes (Barcelona)
www.clubdegolfvallromanes.com
Lunes no festivos y Martes no festivo. 40€ (ex-
cepto Navidad, Semana Santa y verano)

ZUASTI CLUB DE CAMPO
Zuasti, Navarra
www.zuasti.es
Lunes a viernes. 25€ laboral, no festivo. 50€ Fin 
de semana y festivos (excepto del 24/6 al 08/09.

SOJUELA CLUB DE GOLF
Sojuela, La Rioja
www.sojuelagolf.com
De lunes a viernes. 20€ laboral (No festivo) 
30€ fin de semana y festivos

CLUB DE GOLF LOS LAGOS
Pinseque (Zaragoza)
www.golfloslagos.com
Todos los días. 25€ laboral (No Festivo) 
37,50€ fin de semana y festivo.

CLUB DE GOLF SORIA
Soria. www.golfsoria.com
Todos los días. 17,5€ laboral (No festivo), 25€ 
fin de semana y festivos (excepto vacaciones).

CLUB DE GOLF LAUKARIZ
Laukariz, Vizcaya. 
www.cclaukariz.com
De lunes a domingo: 7€ excepto verano.

Acuerdos en curso. Para actualizar las condiciones, consultar en la web del Club: golfterramar.com/correspondencias

DESERT SPRINGS GOLF CLUB
Cuevas del Almanzora, Almeria.
www.desertspringsresort.es
Todos los días de la semana: 45 €.

EN SITGES, CASTELLDEFELS 
Y BARCELONA   
Desde Infantil hasta Bachillerato

Acreditado como uno de los mejores 
colegios británicos del mundo

BE READY 
TO SHAPE 
THE WORLD

enquiries@bsb.edu.es
(+34) 93 707 95 98
www.britishschoolbarcelona.com

Reserva una visita privada o ven 
a una jornada de puertas abiertas
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